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SOLUCIÓN

Zoloda, fundada en 1959, es líder en conéctica y electroductos, con planta en Burzaco, y participa en proyectos industriales y nucleares de alta complejidad.







Necesitaba un sistema único para gestionar de forma integrada todos sus procesos, desde lo comercial y el abastecimiento hasta la producción, ventas y distribución.







Zoloda eligió nuevamente la solución de Softland para migrar de DOS a Windows, respaldada por una relación de más de 20 años con el proveedor. La solidez y flexibilidad de la plataforma, junto con su capacidad de adaptarse a los procesos del negocio, la posicionaron como la alternativa de mayor valor y seguridad, tanto en la implementación inicial como en la actualización tecnológica.

Inicialmente, la compañía adquirió los módulos: Gestión Contable, Gestión Financiera, Gestión de Ventas y Distribución, Gestión de Compras y Abastecimiento, Repartos, Sueldos y Jornales, Producción. La implementación se llevó a cabo en dos etapas, donde en una inicial se deseaban cubrir los procesos claves, y posteriormente se agregaron áreas/ funcionalidades adicionales en base a sus demandas.




































Industria plástica

Como principal beneficio, logró unificar en una sola solución la información administrativa, comercial e industrial, lo que hoy le permite responder con mayor rapidez y eficiencia a las demandas del mercado y a los cambios en su planificación productiva.((











FICHA TÉCNICA DEL PROYECTO

Persona entrevistada
Jorge Negri / Gerente Industrial
Rol en el proyecto
Líder de proyecto
Solución adquirida
Softland Logic
Fecha de adquisición
Abril 2005
Fecha de implementación
Agosto 2006
Cantidad de usuarios concurrentes
100
Monto de inversión
USD 212.000
Sitio web de la empresa
www.zoloda.com.ar
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