
La solución les permitió acceder a información crítica para la gestión, especialmente vinculada a la alta rotación de clientes, y mejorar la toma de decisiones gracias a los Reportes Gerenciales. Destacan su flexibilidad, solidez y el valor agregado aportado por los consultores de Softland.













Desde sus inicios utilizaban un sistema desarrollado a medida, pero el crecimiento de la empresa y la incorporación de nuevas unidades de negocio exigieron una solución más robusta y escalable, capaz de acompañar la evolución y responder a las nuevas necesidades de la compañía.













NOSIS, fundada en 1988, brinda información comercial, financiera y de comercio exterior para apoyar la toma de decisiones. Con más de 25.000 clientes, ofrece bases de datos completas y actualizadas provenientes de fuentes propias y públicas.











CASO DE ÉXITO 

PERFIL

ANTECEDENTES Y PROBLEMÁTICA

SOLUCIÓN

Buscaban una solución flexible y escalable, respaldada por una empresa con trayectoria y permanencia en el mercado. Tras analizar distintas opciones de ERP, eligieron Softland por su solidez y la calidad de sus productos y servicios.

Se comenzó con la implementación de módulos clave, como Facturación, Cuentas a Cobrar, Cobranzas, Tesorería, Compras, Contabilidad y Facturación de Contratos y luego  incorporaron Activos Fijos, RR.HH. y gestión comercial, sumando usuarios y procesos.





















Entidades Bancarias y Financieras

FICHA TÉCNICA DEL PROYECTO

Solución adquirida
Softland Logic
Fecha de adquisición
Junio 2006
Cantidad de usuarios concurrentes
100
Sitio web de la empresa
www.nosis.com/es
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