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PERFIL

Motorarg S.A. es la principal empresa productora
de motores y autobombas sumergibles, con mas
de 50 anos de trayectoria nacional e internacional.
Fundada en 1957 en Buenos Aires, expandio su
produccidon con una segunda planta en San Luis Yy,
desde 1991, es representante exclusiva de
electrobombas Pedrollo Italia en Argentina.

ANTECEDENTES Y PROBLEMATICA

La empresa manejaba un gran volumen de
iInformacioén entre distintas areas, lo que
dificultaba su organizacion. Por ello, necesitaba
un sistema que unificara y categorizara los datos
por sector. Ademas, buscaba optimizar la carga de
ordenes, que se realizaba en papel y consumia
mucho tiempo.

SOLUCION

En 2010, Motorarg comenzé a evaluar soluciones
que simplificaran procesos y optimizaran tiempos,
eligiendo finalmente Softland Logic por su
adecuacion a las necesidades de una PyME y por
sus modulos de Produccion, Reparaciones y
RR.HH.

La implementacion aportd flexibilidad y permitioé
Informatizar y agilizar procesos internos,
mejorando el control de érdenes, insumos y
mercaderias.

Ademas, su facilidad de uso acelerd la
capacitacion y adaptacion de los empleados.
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Actualmente, Softland Logic gestiona el negocio
de una empresa que lidera el 50% del mercado de
electrobombas sumergibles y una porcion
significativa en otros segmentos.

FICHA TECNICA DEL PROYECTO

Persona entrevistada

Diego Vannoni / Director Comercial
Rol en el proyecto

Lider de Proyecto

Solucion adquirida

Softland Logic

Fecha de adquisicion

Febrero 2011

Fecha de implementacion
Octubre 2011

Cantidad de usuarios concurrentes
30

Sitio web de la empresa
www.motorarg.com.ar
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