
Aires del Sur S.A. fabrica y comercializa aires acondicionados de las marcas Electra y Fedders. Produce en su planta de Río Grande (Tierra del Fuego) y distribuye los equipos a Buenos Aires, desde donde los comercializa en todo el país.





El desafío fue acompañar un crecimiento acelerado: la empresa pasó de importar 10.000 equipos a fabricar y vender más de 40.000, lo que exigió reorganizar procesos y gestionar en un mismo proyecto una operación industrial en Río Grande y otra comercial en Buenos Aires. Para ello, necesitaban un ERP flexible y escalable que acompañara su expansión y ordenara la gestión administrativa.









CASO DE ÉXITO 

PERFIL

ANTECEDENTES Y PROBLEMÁTICA

SOLUCIÓN

Electra eligió Softland Logic por su elasticidad, facilidad de configuración y capacidad de adaptarse a sus circuitos internos, además de su sencilla administración y generación de reportes. Implementaron módulos de Contabilidad, Gestión Financiera, Producción, Ventas y Compras para 35 usuarios, en un proyecto que se desarrolló en seis meses con seguimiento posterior.

La solución permitió ordenar los procesos administrativos, centralizar la información y reemplazar planillas de cálculo, reduciendo errores y tiempos improductivos. Como resultado, aumentó la productividad y la empresa pudo 














Manufactura y Comercialización

enfocarse en decisiones estratégicas, fortaleciendo además una relación de largo plazo con Softland.



FICHA TÉCNICA DEL PROYECTO

Personas entrevistadas
Alejandro Suárez / Gerente de Sistemas
Rol en el proyecto
Líder de Proyecto
Solución adquirida
Softland Logic
Fecha de adquisición
Agosto 2007
Cantidad de usuarios concurrentes
35
Monto de inversión
USD 66.200
Sitio web de la empresa
www.adsargentina.com.ar
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